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	Prospecter et valoriser l'offre commerciale - Bloc 4B - 1re, Tle Bac Pro Métiers du commerce et de la vente (MCV) (2020)

	 Anne Boulay,
 Autret, Lucas Sanz Ramos
Abdellaoui, Juli, Ouahiba Dakhli,  Francart

	DELAGRAVE
	ISBN
 978-2-206-30692-6
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	Conseiller, vendre et développer la relation client - Blocs 1, 2 et 3 - 1re, Tle Bac Pro Métiers du commerce et de la vente (MCV) (2020)

	: Lucas Sanz Ramos, Anne Boulay, Caroline Autret
Nadia Abdellaoui, 
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	ISBN 
978-2-206-30693-3
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	 Anne Boulay, Caroline Autret, Lucas Sanz Ramos
Nadia Abdellaoui

	DELAGRAVE
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	Conseiller, vendre et développer la relation client - Blocs 1, 2 et 3 - 1re, Tle Bac Pro Métiers du commerce et de la vente (MCV) (2020)

	: Lucas Sanz Ramos, Anne Boulay, Caroline Autret
Nadia Abdellaoui, 

	DELAGRAVE
	ISBN 
978-2-206-30693-3
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	Yassin Filali, Julie Jouen, Alexis Peigné
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	Vente Et Négociation
1re/Tle Bac Pro Vente
Les Nouveaux A4
	Payen, Khezami, Hude, Bouchelit, Roche
	FOUCHER
	NUART :
8996714

EAN :
9782216145690
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	Les Nouveaux A4 - Prospection, Suivi Et Fidélisation de clientèle    1re/Tle Bac Pro Vente
	Monvoisin, Khezami, Hude, Bouchelit, Roche,
	FOUCHER
	NUART :
8997083

EAN :  9782216145669


	PROSPECTER
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	Prospecter, suivre et fidéliser Bac Pro vente 1re et Tle

	M L Bénard, F. Jeanne, S Androd,

	NATHAN
	
9782091636207
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	Négocier Bac Pro Vente  1re et Tle

	Lecoutey,  D. Perche  P Lieury, J Lurcon ; O Fonteniaud
	NATHAN
	9782091636214
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	Économie - Droit 1re et Terminale Bac Pro (Commerce Vente ARCU) -

	Rodriguès, Barbeau, Giraud, Manoury, Borgnet, Maigret, Cossenet

	HACHETTE
	Code ISBN : 9782013997485
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 S. Fasciotti, P. Lieury, 
F. Roche, 
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I. Senecal, 
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	NATHAN
	ISBN :
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